Alter: 52
Beruf: Bautrager
Hauseigentum: Ja

Ich muss viele verschiede-
ne Kauferinteressen beach-
ten und umsetzen.

Es kommen jahrlich neue
Auflagen hinzu, die ich im
Uberblick behalten muss.

Ich muss mich regelmaRig
iiber aktuelle Themen und
Gesetze informieren (Ge-
setzeslage und Forderricht-
linien).

Ich werde von unterschied-
lichsten Dienstleistern,
Versorgern, Versicherungs-
gesellschaften etc. hofiert.

Ich muss meinen Bau ver-
kauft bekommen und wirt-
schaftlich gestalten (hohes

wirtschaftliches Risiko).

Ich bendtige ggf. juristisch
gepriifte Vertragsunterlagen
flir den Weiterverkauf.

Ich brauche kompetente
Partner in der Abwicklung
(Wettbewerbsvorteil bei
Ausschreibungen, Planung,
Bau und Betrieb).

Ich muss mich auf die
Planer und ausfiihrenden
Firmen verlassen kénnen,
damit sich mein eigener
Aufwand gering halt.

Ich weil3 iber die Interes-
sen und Wiinsche meiner
Kaufer Bescheid.

Als Bautrager realisiere ich die attraktivsten und innovative
Bauobjekte zu einem fiir mich wirtschaftlichen Preis. Externe
Architekten und Fachplaner arbeiten fiir mich. Ich entscheide
selbststandig und oft aus dem Bauchgefiihl heraus, versuche
aber moglichst viele Interessen meiner Kaufer und Investoren
abzubilden. Das Marktgeschehen habe ich voll im Blick.

Ich muss im wirtschaftlichen Sinne fiir mich und mein
Unternehmen handeln. Dabei habe ich den maximalen

Profit im Blick.

Ich m6chte moglichst wenig Aufwand haben (Effizienz).
Ich muss die Kaufer zufriedenstellen.

Ich muss die Formalien und gesetzlichen Mindestanfor-
derungen kennen und einhalten und diese z.B. bei der
Erstellung von Teilungserklarungen beachten.

Ich muss in alle Richtungen kompetent und serids auf-
treten, damit ich Folgeauftrage erhalte.

wenig
okologisch

kostenbewusst

entscheidungsfihig

loyal

hinterfragend

Veranstaltungen (eigene
und externe Events und
Messen), Fachtagungen,
Kongresse

Telefon, E-Mail, person-
lich (jeweils aus dem
Fachbereich)

Netzwerk
(Empfehlungen, Fach-
planer, Kommunen)

Referenzprojekte

Beobachtung der
I-Bau-Plattform und
Kontaktaufnahme
als Erstakquise

sehr

Beratung und Begleitung bei
Forderungsmoglichkeiten

Elektromobilitat
(Ladeinfrastruktur)

Heizungskonzepte
PV mit Mieterstrommodellen

Dienstleistungen (Betriebsfiih-
rung technische Anlagen; Heizkosten-
abrechnung, Messstellenbetrieb, Sanie-
rungsfahrplan und Energieausweis)

~
EnergieDienst



