
Werner  
Meingeist

Touchpoints
▶  KAM (persönlicher 

Austausch, per Mail, 
Telefon, Teams)

▶ KOMMpakt

▶ Webseite

▶  Zeitungen und  
Gemeindeblätter

▶  Veranstaltungen: 
Kommunaler Beirat

▶  Netzwerk zu Stadt-
werken, Gemeinden 
und kommunalpoli-
tischen Entschei-
dungsträgern 

▶  Beschaffungsmodelle
▶  Grün- und Regionalstromlieferungen  

in allen Varianten 
▶  Abwicklung der Herkunftsnachweise 

(HKN-Vertrag) 
▶  Direktvermarktung/Handling (des durch 

die z. B. PV-Anlage oder das BHKW produ-
zierten Stroms) und Bau von PV-Anlagen

▶  Wärme- und Energielösungen, BHKWs
▶  Elektromobilität, Ladeinfrastruktur
▶  Straßenbeleuchtung (LED)
▶  Bilanzkreisbewirtschaftung
▶  Trafostationen
▶  Die richtigen Investitionen  

ins Stromnetz
▶  Netzdienstleistungen
▶  Gas

Passende Angebote

 wenig sehr
 ökologisch

 kostenbewusst

 entscheidungsfähig

 loyal 

 hinterfragend

Persönlichkeit Merkmale
▶  Hohes Wissen zu 

Technologien wie 
E-Mob, PV, Wärme- 
und Energielösungen

▶  Pflegt Netzwerk zu 
Unternehmen und 
Kommunalpolitik

▶ Erfolgsorientiert

Ic
h 

bi
n 

ve
ra

nt
w

or
tli

ch
  

da
fü

r, 
da

ss
 d

as
 U

nt
er

- 
ne

hm
en

 G
ew

in
ne

 e
rz

ie
lt.

Alter: 40 bis 55
Beruf: ursprünglich im  
Bereich der Betriebs-/ 
Energiewirtschaft tätig,  
heute Geschäftsführer  
eines Stadtwerks
Branche:  
Energiewirtschaft
Ausbildung:  
Ingenieur- 
studium,  
mehrjährige  
Berufserfahrung 

Pains
Meine große Herausforderung: 

Strom so zu beschaffen, dass ich 
die Preise stabil halten kann. 

Gleichzeitig muss ich dem Auf-
sichtsrat eine stimmende und 

positive Bilanz vorlegen.  
 

Eine weitere Herausforderung ist 
es, die Garantie der Versorgungs-
sicherheit und Investitionstätig-

keiten sicherzustellen. 
 

Komplexe Bilanzkreisbewirt-
schaftung wie die korrekte Abfüh-

rung der EEG-Umlage kann ich 
nicht selber leisten. 

 
Die Klimaneutralität ist eine  

große Herausforderung für das 
Netz und die Infrastruktur. Ich 

bin mir nicht sicher, was das für 
mein Stadtwerk bedeutet.  

Mein Pächter ED Netze kümmert 
sich um den Netzbetrieb. Er 

stimmt die Investitionen mit uns 
ab und wir erhalten eine verläss-
liche Pacht und Betriebsführung.

Gains
Stabile Geschäftsbeziehungen sind mir 
wichtig. Daher bin ich glücklich, wenn es 
wenige Wechsel beim Ansprechpartner 
gibt. Ich möchte, dass mein Ansprech-
partner direkt informiert, wenn es etwas 
Neues gibt, und wir im regelmäßigen 
Austausch stehen.  

Ich muss meine Kundinnen und Kunden 
frühzeitig über die aktuelle Marktlage 
(z.B. Preisentwicklungen) informieren. 

Ich profitiere davon, wenn mich mein 
Energieversorger gut berät und mir Infor-
mationen durchsichtig aufbereitet. Für 
eine Entscheidung benötige ich Transpa-
renz bezogen auf Chancen und Risiken.  

Mir ist es wichtig, dass meine Geschäfts-
partner aus der Region kommen und in 
sie investieren. Die Wertschöpfung soll 
lokal bleiben, Gewinne zurück in die 
Stadt fließen. 

Ich profitiere vom breiten Angebot der 
Netzdienstleistungen und Innovationen 
meines Energieversorgers und möchte 
hierbei frühzeitig eingebunden werden.

Mein Ziel
▶   Ich möchte für Geschäfts- und Haushaltskunden kostengünstig und langfristig  

einkaufen und gleichzeitig einen Deckungsbeitrag aus den Geschäften erzielen.

▶   Zum Energieversorger möchte ich eine enge Partnerschaft pflegen.

▶   Ich möchte den Bürgerinnen und Bürgern den regionalen Bezug zum eigenen  
Stadtwerk ermöglichen, z. B. in Form eines vor Ort-Supports.

▶   Es ist mir wichtig, den Zielgruppen Gesamtlösungen anbieten zu können  
(Fernwärme, Strom, Wasser, Abfall -> Beispiel SIG).

▶   Ich möchte die Gemeinde zukunftsfähig aufstellen: Elektromobilität  
vorantreiben, regenerative Energieerzeugung wie PV weiter ausbauen. 

Meine Story
 
Als Geschäftsführer der Stadtwerke Zumstein bin ich ein Generalist. Ich kümmere mich 
um Buchhaltung, Vertrieb, Technik, Energiethemen und bin kommunaler Ansprechpart-
ner. Mit meinem Team kümmere ich mich um den sicheren, langfristigen und kosten-
günstigen Einkauf von Energie in Form von Strom und Wärme für unsere Kundinnen und 

Kunden. Dazu arbeiten wir eng mit unserem Energieversorger Energiedienst 
zusammen. Ich lege Wert auf Grünstrom und andere nachhaltige Lösungen. 

Wir betreiben auch Netze in den Sparten Strom, Wärme und Wasser. Das Netz-
geschäft wird immer komplexer, daher suchen wir bei ED Netze Unterstützung.

PC

Smartphone

Tablets

Geräte

 TECHNISCHE NEUHEITEN
 DIGITALE AFFINITÄT 

  FAMILIE
      REISEN


